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INTRODUZIONE AL CORSO
Grazie per il tuo interesse nel corso di Revenue Management ‘Top Edition’ della Revenue Academy! Questo programma intensivo è progettato per fornirti una comprensione approfondita delle tecniche di Revenue Management applicate nel settore dell’ospitalità.

Obiettivi del corso
· Leggere la domanda
· Costruire una strategia di pricing
· Interpretare i dati
· Controllare la distribuzione
· Prevedere e pianificare
· Ragionare in termini di risultato
· Prendere decisioni tariffarie
· Monetizzare la brand reputation
· Creare indotto sul territorio
Programma del corso
TRE GIORNI IN PRESENZA — 24 ORE TOTALI. ORARI 9:30–13:30 / 14:30–18:30.
Giorno 1 — IL METODO
	9:30 – 13:30
	· Revenue mindset: il metodo spiegato da Franco Grasso (con approfondimento integrato: Demand intelligence — mercato, IA e brand reputation)

	13:30 – 14:30
	Pausa pranzo

	14:30 – 18:30
	· Architettura Revenue
· Analisi della struttura
· Distribution control e OTA strategy



Giorno 2 — PRICING POWER
	9:30 – 13:30
	· La tariffazione di partenza
· Lab

	13:30 – 14:30
	Pausa pranzo

	14:30 – 18:30
	· Dinamicità tariffaria e forecast engine
· Lab
· Know your guest (approfondimento)



Giorno 3 — REVENUE ECONOMY
	9:30 – 13:30
	· Oltre le camere: Open Revenue
· Oltre gli hotel: Revenue Economy

	13:30 – 14:30
	Pausa pranzo

	14:30 – 17:30
	· Unità territoriali Revenue
· Revenue di destinazione a favore degli hotel
· Spazio aperto: confronto, approfondimenti, domande aperte

	17:30 – 18:30
	Consegna dei diplomi



Coffee break: ogni mattina alle ore 11:30, ogni pomeriggio alle ore 16:30 — per tutte e tre le giornate.

INFORMAZIONI PRATICHE
METODOLOGIA DIDATTICA: Il corso prevede lezioni frontali, workshop interattivi, analisi di casi di studio reali, e sessioni di esercitazioni pratiche. Ogni partecipante avrà l’opportunità di lavorare su progetti specifici e ricevere feedback personalizzato dai formatori.
Materiali e risorse
· Slide esclusive del corso
· Fogli di calcolo per esercitazioni pratiche
· Reportistica screening.
CERTIFICAZIONE: Alla fine del corso, ai partecipanti viene rilasciato un certificato di partecipazione.
Link Utili:
· Informazioni sui formatori
· Maggiori dettagli sul corso
DETTAGLI LOGISTICI: Il corso si terrà a Roma presso Hotel Nord Nuova Roma. Puoi trovare ulteriori dettagli e indicazioni su come raggiungere la sede tramite link Google Maps. La sede è facilmente raggiungibile con i mezzi pubblici, e nelle vicinanze sono disponibili diverse opzioni di alloggio e parcheggio.
Segreteria Revenue Academy & Informazioni Amministrative
Per qualsiasi domanda o necessità, puoi contattare:
Carla Marino
Tel. + 39 333 5918586
Email: info@revenueacademy.it
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